Bransch: Högtalare/musik branschen 

Omvärldsanalys;

Kundens behov: 

Jag tror att det är dags att kunna lyssna på musik direkt i stereon utan att behöva gå till skivaffären, efterfrågan på detta område har ökat på senare tid.

Konkurrenter:

Det finns inte så många konkurrenter i den här genre, möjligen Apples och tre; s  musik lösning I-tunes, men dom har endast för mp3 spelare och mobiltelefoner, så vi har i princip hela marknaden för oss själva. 

En svaghet är att varan kostar rätt mycket, det vill säga att kundgruppen kommer att bli rätt begränsad

En stark sida är att vi har monopol på marknaden till viss del

Affärsidé: 

Företagets mål: Att växa framförallt, men även att ha bra kvalitet och nöjda kunder

Lönsamhet: Jag vill att företaget ska gå runt på dom intäkter vi gör 

Marknadsandelar: Jag vill ta marknadsdelar ifrån Creactive och Logitech framför allt, mina högtalare är anpassade för unga köpare som vill ha det senaste och bästa

Kampanjmål: Revolutionera med ny teknik och produkt, få stor uppmärksamhet vilket kan leda till fler kunder.

Profilering 

Säljmål: Till att börja med på El-giganten, SIBA, PC-store och Onoff i Stockholm, om efterfrågan ökas kommer jag att exportera varorna över hela Sverige, jag kommer även att ha en webbplatts man kan beställa ifrån.

Strategi: Att tillvärka delar och elektronik billigt i Kina, delarna importeras sedan till Sverige där allt sätt ihop för hand för att ge en bra kvalitets stämpel. Högtalarsystemen ska säljas till moderata priser, inte för dyrt och inte för billigt

Pris: Rekommenderat pris 8999 :- sek 

Produkt: Avancerat multimedia system 7.1, med möjlighet att kopplas upp mot Internet för att snabbt kunna lyssna/ladda ner musik

Plats: Montering, marknadsförning och montering sker i Sverige här i Stockholm

Påverkan: Den kommer påverka marknaden ganska milt

(Personal): 6-8

Reklam , 3 st: Planscher, flygblad & i El-giganten, SIBA, PC-store och Onoff ’s tidningar

Resultat Budget:


Jan
Feb
Mars

Intäkter




Försäljning
179 980
359 960
269 970

Investering (Startbudget)
200 000
0
-200 000

Summa inbetal.
379 980
359 960
69 970






Utbetalningar




Varuinköp
114 000
45 600
91 200

Lön till personal
72 000
90 000
126 000

Skatter
0
0
0

Lokalhyra
12 000
12 000
12 000

Reklam
20 000
10 000
6 000

Övriga utbetalningar
5 000
2 000
1 000

Summa utbetal.
223 000
159 600
236 200






Månadens över/underskott
+ 156 980
+200 360
-166 230






Behållning
+ 68 400
+22 800
+45 600






Summa
+225 380kr
+223 160kr
-120 630kr

Kassa
+225 380kr
+448 540kr
+327 910kr

Här är ett exempel på hur företaget sakta skulle stiga och tjäna pengar, då det behövs fler och flera anställda. I januari var det 4 anställda och i mars 7st. 

Varför övriga utbetalningar var så mycket första månaden var för att man måste registrera sitt företag hos skatteverket. Vilket kostar runt 800-1000kr. 

Varför betalar jag ingen skatt? Jo, för att jag är ett UF-företag och de behöver inte betala skatt.

Statistik:

Varan såldes för 8999kr st.

Varan köptes in för 2280kr st.

Personallönen var på 18 000kr.
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